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Олег Петрович, можно сначала пару слов о компа-
нии, о ее миссии на рынке?

Компания «КорпРешения» входит в группу «CorpSoft24». 
Она создана три года назад и успешно работает в области 
разработки, внедрения и обслуживания программного обе-
спечения. О нас можно сказать так: компания молодая, но 
команда опытная. Под одним флагом объединились специ-
алисты, имеющие высокий образовательный уровень, лич-
ный творческий потенциал и большой профессиональный 
опыт. Я не случайно упомянул о творчестве — написание 
софта требует нестандартного мышления, смелых идей и 
умения работать в условиях многозадачности. Благодаря 
усилиям всего нашего коллектива мы создали качественно 
новый программный продукт, работа была долгой и кро-
потливой, но сейчас мы полностью уверены в том, что пред-
лагаем будущим пользователям удобный инструмент.

На текущий момент продукт готов к эксплуатации? 
Что он собой представляет и каково его назначение?

Да, абсолютно верно, продукт разработан «под ключ» и 
может верой и правдой служить предприятиям-партнерам. 
Мы вывели на рынок усовершенствованную версию соз-
данной нами системы управления корпоративными закуп-
ками и снабжением на базе «1С» — «ЦИФРОВОЕ СНАБ-
ЖЕНИЕтм», которая предназначена для автоматизации 
полного цикла закупок. По сути, это единое цифровое 
пространство для выполнения всех этапов закупочных 
процедур: анализа и сбора потребностей, формирования 
заявки, планирования и лотирования (создания «лотов» 
торгов), подготовки закупочной документации, взаимо-
действия с поставщиками (запроса и рассмотрения пред-
ложений), выбора победителей, заключения договора, 
контроля его исполнения, а в случае необходимости —

Мы гарантируем
экономию, удобство
и эффективность 

Цифровизация становится неотъемлемой частью современного бизнеса. Рынок 
программного обеспечения предлагает различные продукты, но не все нас устра-
ивают по целому ряду причин — «недружественный» интерфейс, невозможность 
интеграции с другими программами, сложность установки, доступность для ограни-
ченного количества пользователей и многое другое. Существуют ли решения, позво-
ляющие комплексно управлять торгово-закупочной деятельностью предприятия? 
Обратимся к экспертам. Сегодняшний гость нашей редакции — исполнительный ди-
ректор компании «КорпРешения», кандидат экономических наук Олег Крицкий.
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ведения претензионной работы. То есть, как видите, охва-
чен весь процесс от «а» до «я». Продукт «ЦИФРОВОЕ 
СНАБЖЕНИЕтм» не просто готов к использованию, он 
сертифицирован и включен в единый реестр российских 
программ для ЭВМ и баз данных Минцифры России, рее-
стровая запись №19448 от 04.10.2023 года.

Насколько эта система удобна для пользователей? 
Не возникнет ли противоречий и нестыковок с про-
граммным обеспечением, уже применяемым на том 
или ином предприятии?

Система обеспечивает комфортный интерактивный 
интерфейс всем сотрудникам, кто будет с ней работать. 
Ключевые преимущества обновленного продукта — под-
держка всех участников процесса от инициаторов потреб-
ности и рядовых специалистов до закупочной комиссии 
и топ-менеджеров предприятия. Руководители отделов 
снабжения получат прозрачные и оперативные инструмен-
ты управления и контроля текущих процедур, в том числе в 
виде визуализации агрегированной информации на специ-
альных экранах (дашбордах и виджетах) в режиме реаль-
ного времени, а у инициаторов закупок будет возможность 
в любой момент времени иметь полную информацию о 
текущем статусе выполнения каждой сделки. Первые лица 
смогут комплексно контролировать закупочную деятель-
ность предприятий без лишних затрат времени. 

Что касается противоречий с имеющимся софтом, то 
об этом можно не беспокоиться — их не будет. «ЦИФ-
РОВОЕ СНАБЖЕНИЕтм» имеет статус «1С: Совместимо», 
что свидетельствует о возможности штатной интеграции 
с другими продуктами линейки «1С» и стандартными ин-
струментами этой платформы.

Почему вы предлагаете эту систему прежде всего 
предприятиям, так или иначе связанным с сельским 
хозяйством? 

Признаюсь честно, мы с большим уважением относимся 
к отрасли. АПК является одним из главных драйверов раз-
вития экономики страны и успешная работа отечественных 
аграриев обеспечивает продовольственную безопасность 
государства. Безусловно, мы учли и отраслевую специфи-
ку — именно в сельском хозяйстве приходится вести до-
вольно активную закупочную деятельность по сравнению 
со многими другими сферами. Представьте себе крупное 
промышленное предприятие из отрасли «низкого пере-
дела», например металлургический комбинат или нефте-
перерабатывающий завод. Масштабы бизнеса большие, 
обороты огромные, но интенсивность и количество за-
купок могут быть относительно невысокими, закупается 
одно и то же сырье (нефть, руда и т.п.), а на выходе —
небольшая линейка готовой продукции. Поставщики 
могут не меняться годами, да и количество их на рынке 
ограничено, потому что все они крупные игроки. А теперь 
сравним этого гиганта с любым комбикормовым заводом, 
где закупается и зерно, и продукты переработки маслич-
ных, и продукция биопрома, и всевозможные добавки,

и масса других компонентов. Количество поставщиков на 
рынке велико, их состав у каждого завода может опе-
ративно меняться, следовательно, и нагрузка на службы 
снабжения порой может быть больше, чем у крупных про-
мышленных компаний. А сколько товара закупает средняя 
агрофирма?! Семена, удобрения, средства защиты рас-
тений, корма, премиксы, ветмедикаменты, ГСМ, запчасти, 
стройматериалы… Всего не перечесть!

Так что предлагаемая система будет очень нужным и 
эффективным инструментом для комбикормовых заводов, 
элеваторов, мелькомбинатов, птицефабрик, животновод-
ческих комплексов и других сельхозпредприятий.

Система «ЦИФРОВОЕ СНАБЖЕНИЕ» обеспечивает 
комфортную и оперативную работу, а есть ли экономи-
ческий смысл в ее внедрении? И насколько она нужна 
предприятиям, не участвующим в электронных тор-
гах, аукционах, не имеющим поставщиков из числа 
госструктур?

Система обеспечивает снижение участия человеческо-
го фактора в процессе закупок и снабжения, тем самым 
сокращая стоимость функции в целом. Полная цифровая 
технология формирования документов по всему процессу 
закупок и роботизация рутинных задач существенно умень-
шают трудозатраты, повышают скорость всего процесса 
и производительность персонала. Первоначальный опыт 
эксплуатации убедительно показал, что при использовании 
системы «ЦИФРОВОЕ СНАБЖЕНИЕтм» затраты на заку-
почную деятельность предприятия могут быть снижены 
до 20 процентов, сроки закупки сокращаются в два раза, 
а время поиска любого пакета закупочной документации 
уменьшается до минут. Так что мы гарантируем экономию, 
удобство и эффективность.

И по второй части заданного вопроса... Наш программ-
ный продукт универсален, он подходит и организациям, 
которые проводят только коммерческие закупки, и тем, 
чья закупочная деятельность регулируется федеральны-
ми законами 223-ФЗ и 44-ФЗ. Система ориентирована в 
основном на крупных и средних заказчиков с годовым 
количеством закупок от 300–400 и более, она станет по-
лезным дополнением к существующей ERP-системе. 

Сложно ли ее установить? Как в вашей компании 
организовано взаимодействие с партнерами?

Система разработана с соблюдением библиотеки стан-
дартных подсистем «1С» и имеет всю необходимую экс-
плуатационную документацию, что позволяет предприяти-
ям самостоятельно развернуть и настроить ее к работе при 
наличии в штате профильных специалистов. При необхо-
димости наши сотрудники оказывают полную поддержку 
при установке — от консультаций до полной настройки и 
обучения персонала. На этом наши отношения с партнера-
ми не заканчиваются, в компанию «КорпРешения» можно 
обращаться всегда и получать необходимые сервисные 
услуги. Уверен, что российские аграрии оценят нашу раз-
работку по достоинству. 


